Editorial del Mes

Hay que pensar en la
comercializacion de la cosecha
desde la siembra

Por El Productor - Jueves, 12 de enero del 2017 ® 104 -0
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Dice la sabiduria popular que “hombre
precavido, vale por dos” y es verdad, lo
digo a proposito de que el agro de la Costa
se encuentra en plena fase de siembras de
invierno, pero que la alegria por las lluvias
no haga olvidar de que todo el esfuerzo
del agricultor para cultivary si la
naturaleza es benévola poder cosechar
con una alta productividad, se puede echar

al traste con una mala comercializacion.

Para todos es conocido que afio tras afio
se repite una historia, ya con rasgos
tragicomicos: el agricultor con su trabajo logra una cosecha prometedora y todas sus
expectativas se vienen al suelo cuando los precios se derrumban, o cuando cae en

manos de intermediarios inescrupulosos que le hacen trampa en la medicion de la
calidad y en el peso.

Una de las multiples causas de la pobreza en el campo, razén de fondo por la cual los
agricultores y en especial los jovenes rurales migren, es precisamente la mala
comercializacion que le genera pérdidas sistematicas a los agricultores, sobretodo a
los mas pequefios, hasta el punto de despecharlos y hacerles dejar la actividad
agricola y el medio rural para intentar ganarse el sustento de sus familias en las
urbes.

Si bien la baja productividad es un problema cardinal del agro ecuatoriano, no es
menos cierto que la inadecuada comercializacion es la otra cara de la misma moneda
de debil competitividad, y que debajo de ambas se encuentra un problema
estructural de falta de acceso a financiamiento rural tanto para el cultivo como para

la movilizacion de las cosechas.

Como poder enfrentar este algido problema de la comercializacion? Lo primero de lo
primero es reconocer que el problema y las soluciones a la comercializacion de
productos agricolas es de co-responsabilidad de los productores, de las empresas
compradoras y del estado y que por ende las alternativas deben contar con la

participacion de esos tres actores y las hay. Las mejores practicas de mercados
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rurales en Ecuador y Latinoameérica nos muestran al menos diez medidas que Dénde estan los tres centros? En qué cantén?

combinadas pueden marcar una diferencia, para mejorar los ingresos de los pequefios
productores y contribuir a la reduccion de la pobreza rural, que ha vuelto a superar el
40%:

. Negocios Inclusivos: alianzas integrales de caracter ganar-ganar entre productores
y empresas que aseguran a los productores un paquete tecnolégico de alto
rendimiento con asistencia técnica y financiamiento, mas la sequridad de compra
a un precio pactado de antemano.

. Comercializacion asociativa: centros de acopio, secado, almacenamiento y
comercializacion asociativos, para poder negociar en mejores condiciones que si lo
hacen individualmente, volimenes, precios, costos de flete y formas de pago.

. Inversiones en infraestructuras de pos cosecha: para que el agricultor “tenga la
sartén por el mango” a la hora de vender su cosecha debe contar con
infraestructuras de manejo de la poscosecha y almacenamiento propias o
arrendadas.

. Ruedas de negocios de comercializacion directa: sentarse de manera directa entre
productores y empresas a negociar con antelacion a las cosechas la produccion,
con la facilitacion de un tercero que puede ser el estado, genera certidumbre de
mercado y el margen que se lleva el intermediario puede ser repartido entre las
partes.

. Bolsa de productos agropecuarios: mecanismo moderno que permite poner con
anticipacion a las cosechas, ofertas por parte de los productores y demandas de
los compradores, para cerrar negociaciones de manera transparente y poder
contar con esos compromisos para gestionar financiamientos.

. Financiamiento y Certificados de depdsito de granos: disponer de lineas de

financiamiento especializadas en movilizacion de las cosechas destinadas para las

empresas compradoras permitiria una comercializacion mas fluida en los picos de
cosecha; se complementaria con la reactivacion del mecanismo de certificados de
deposito de granos con controles efectivos.

. Compras publicas: aunque la caja fiscal no tiene los recursos de antes, se debe
contar con la UNA para aliviar la presion a la baja sobre el precio en los picos de
cosecha y asegurar una reserva estratégica en granos; si la UNA compra
directamente a pequefios productores, entre un 5% al 10% de la cosecha incide
positivamente en la comercializacion.

. Manejo adecuado de importaciones: en los productos en donde existe
competencia con importaciones, ayuda a la comercializacion interna, acuerdos
publico-privados que establezcan compromisos de absorcion de cosechas, los
déficits reales y periodos de importacion que no afecten los meses de cosecha
nacional.

. Fomento a las exportaciones: para productos que estan creciendo en
productividad y produccion es necesario desarrollar estrategias de exportacion,
porque la evidente contraccion de la demanda en el mercado nacional por la crisis,
hace obligatorio encontrar mercados afuera para los excedentes para no colapsar

los precios intermos.
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PRODUCTOS COSTA PRECIO
ARROZ CASCARA GRANO LARGO 3550 200 Lbs
ARROZ CASCARA EXTRA LARGO 37.50 200 Lbs
ARROCILLO FIND 15.00 100 Lbs
ARROCILLO GRUESO 16.00 100 Lbs
ARROZ PILADO FLOR GRADO 1 34.50 100 Lbs
ARROZ PILADO FLOR GRADO 2 31.00 100 Lbs
AGUACATE 0.69 KG
ARVEIA TIERNA 121 KiG
CACAD NATURAL ACE 10850 a0
CAFE ARABIGO MATURAL 153.00 o0
LECHUGA 0.15 KG
MAIZ AMARILLO DUROD 0.50 KG
MANGO DE CHUPAR 0.59 KG
MARACUYA 0.71 kG
PAPAYA 0.82 KG
PLATANO BARRAGANETE MADURD 031 G
PEPIND 039 KG
SANDIA 0.39 KG



10. Diferenciacion por calidad: aunque en general las estrategias de comercializacion
de buena parte de la oferta agricola se orienta al costo y mas aun en los granos, la
diferenciacion por calidad del producto que sale de finca o gracias a la pos cosecha
del mismo, se debiera orientar a diferenciarse por calidad, con lo cual se pudieran

obtener mejores precios.

No basta con producir bien, hay que saber comercializar mejor, sino
desgraciadamente se cumple otro dicho popular, "nadie sabe para quién trabaja” y el
esfuerzo del productor va hacia otras manos que no son las suyas, que han labrado la
tierra. La comercializacion de los productos del agro debe ser planificada desde antes
de la siembra, esa es la diferencia entre un agricultor y un agroempresario, no

importa su tamafio y es uno de los grandes retos del desarrollo agricola en el pais.
Autor:

Ney Barrionuevo J.

Ingeniero Agronomo (Instituto Superior de Ciencias Agropecuarias de La Habana-

Cuba)
Secretario Técnico del Grupo de Dialogo Rural del RIMISP.
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Perd: Alimentos tendran que llevar
obligatoriamente etiquetado con

TOMATE DE ARBOL 1.21 KG
TOMATE RINON 040  KG
ZANAHORIA AMARILLA 025 XG

FUINTE: ANECACAD: CORPCOM - MASAP PERIODO: DeC 2016
INFORMACION EXCLUSVA PARA: ELPRODUCTOR.COM
GUAYAQUR - ETUADOR

PRECIOS REFERENCIALES CULTIVOS

PRODUCTOS SIERRA PRECIO
ARVEIA SECA 112 KG
AVENA 0.70 KG
AZUCAR 075 KG
BROCOLI 038 KG
CEBOLLA BLANCA 062 KG
HARINA DE TRIGO 072 KG
LENTEIA 182 X6
LIMON SUTIL 057 KG
MAIZ SUAVE CHOCLO 063 X6
MELON 055 KG
NARANJA 048  XG
NARANJILLA 120 KG
PAPA SUPER CHOLA 052 KG
PINA 040 KG
REMOLACHA 018 KG
UVA 242 KG
YUCA 032 KG

FUENTE: BOLSA DE PRODUCTOS - CORPCOM - MAGA? FERI0DO: DIC 2034
INFORMACION DICLUSIA PARA: ELPRODUCTOR COM
GUAYAQUR - ECUADOR

COSECHAEN
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